Virkeskdparen som affarspartner

Virkesinkopare ar den arbetstitel du som skogsa-
gare oftast kommer i kontakt med. Lar dig att be-
trakta virkesinkdparen som en affarspartner for
att uppna en sund affirsrelation.

Virkesinképarens roll

Virkesinkopare ar de som star for lejonparten av
den skogliga radgivningen for privatskogsdgaren.
Mark val att den skogliga radgivningen ar en ser-
vice som erbjuds for att underlatta for virkesinko-
paren att uppnas sitt huvudmal; att képa ditt virke
till ett sa bra pris som majligt. En virkesinképare
forvantas kdpa nastan lika mycket virke nér virkes-
priserna ar laga som néar de dr héga. Om du tar det
till dig sa blir det lattare att forsta virkesinkdparens
motiv och samtidigt skapa en balans i er affarsre-
lation.

Virkesinképaren férmedlar tjanster

Nar du bestéller en tjanst av en virkekopare sa ar
det vanligt att tjansten utfors av en underentrepre-
nor. Darfor ar det extra viktigt att dina instrukt-
ioner i kontraktet ar tydliga och verkligen kommer
fram till entreprenéren. Begér att bli kontaktat di-
rekt av entreprendren innan arbetets pabaorjan for
att sakerstalla att arbetet blir utfért som du har
tankt dig. Be om att bli hdnvisad till ett tidigare ob-
jekt som entreprencéren utfort for att fa en bild av
vad som kan forvadntas av det fardiga resultatet.

Lar dig stalla rimliga krav

Det gar inte att komma undan viss paverkan pa
skog och mark nar man bedriver skogsbruk. Maski-
nerna kommer raka kéra emot och félla trad pa de
stammar som ska sta kvar. Maskinerna kommer
ldmna hjulspar efter sig och det kommer bli svarare
att ta sig fram Over ett hygge som nyligen markbe-
retts. Paverkan ska dock vara rimlig. Diskutera med
virkeskopare utifran branschens standarder for
korskador och vad du kan forvdnta dig pa din mark.

Det ar vanligt att virkesinképaren sjalv planerar ar-
betet i falt och pa sa vis formedlar du hur viktigt
det ar for dig hur det ser ut.

Bli inte for familjar

Se virkesinkdéparen som en komponent i ditt skogs-
agande och hall relationen pa en affarsplan. Da blir
det lattare att stdlla krav och bli tuffare i prisfor-
handlingarna. Virkesinkdparen gor dussintals,
kanske hundratals, affarer med andra markagare i
mellan varje affar med dig. Du blir som markéagare
som regel i underldge betraffande affarsvanan och
att bli for personlig forbattrar inte den situationen.
Manga virkesinkdpare brukar vilja halla relationen
pa samma niva.

Om du inte blev néjd

Nar tjansten val ar utford blev det inte alltid som
du tankt dig. Du kanske inte besdker din fastighet
sarskilt ofta och det drojer innan du upptacker na-
got som ar fel. En serios virkesinkdpare tycker alltid
det ar battre att fa en chans att ratta till ett misstag
for att du som kund ska bli néjd. Det kanske ar na-
got som legat utanfor virkesinképarens kontroll el-
ler ett fel som flera mark&gare upptackt. Ta dis-
kussionen snarast mojligt. Var bestamd men inte
arg.

Testa marknaden regelbundet

Aven om du har en god kontakt med en specifik
virkesinkopare bor du testa marknaden lite da och
da. Begar in offerter fran flera hall och ta hjalp att
analysera dem. Du maste inte sélja till den som be-
talar bast. Skiljer sig det inte sa mycket och du bru-
kar vara n6jd med vad din nuvarande kontakt pre-
sterar sa fortsatt med den kontakten.

Bli inte férvanad om det visar sig skilja mycket i of-
ferterna. Tacka da for visat intresse och bjud in

till en ny diskussion nasta gang!

Kenny Svahn
2016-12-30
kontakt@kennysvahn.se



mailto:kontakt@kennysvahn.se

